
経営者の高齢化や後継者問題、経営手段としてのM&Aの広がりを背景として
「事業承継」「M&A」「廃業」など様々な情報が経営者を取り巻いています。
また、16％注の中小企業が新型コロナウイルスの感染拡大により、事業承継に
関する心境に変化があったという調査結果もあります。

この様なお悩みはありませんか？事業承継に関する環境

出典：中小企業庁「中小企業実態基本調査」2019

出典：株式会社レコフ、中小企業白書2020年版

事業承継系M&Aの件数の推移

事業承継の意向

経営者の良き相談役となるために、事業
承継のパターン、考え方についての理解
が不可欠です

事業承継が話題だけど、何から話せば良いか？

何もしないうちに他社から提案を受けている…

私たちのお客様にどんなニーズがあるのか？

志を継いで夢をカタチに。
夢を継いで新たなる時代へ。

注
中小企業経営者アンケート「大同生命サーベイ」2020年9年度調査



提案力強化研修のご案内

連携イメージ

JPE(日本プライベートエクイティ)のご紹介

 JPEは中堅・中小企業に特化した事業承継ファンドの運営会社であり、事業承継に悩むオーナ企業に対し、20年超に亘りファンド
を通じた解決策・支援を提供してきました

 特定の地域や業種に特化したファンドの運営実績が多数有り、製造業に特化した事業承継ファンドを複数運営してきました

 中堅・中小企業に対する支援実績が認められ、TOKYO1号ファンドの運営業者として東京都より選任されました
【TOKYOファンドHP】 https://tokyo-fund.jp/

企業名称： 日本プライベートエクイティ株式会社
本社 ： 東京都千代田区神田三崎町二丁目15-6 K-STAGE 5Ｆ
設立 ： 2000年10月24日
資本金 ： 6,000万円
代表者 ： 法田 真一
事業内容： 事業承継ファンドの管理運営、コンサルティング業務
株主 ： ㈱日本政策投資銀行、㈱日本M&Aセンター、自己株式等

① 事業承継提案力強化研修の開催

② 個別案件相談会

アプローチ

フィードバック

③ フォローアップ研修

アプローチ

主なコンテンツ

• 事業承継の選択肢とは
• どの選択肢の可能性が高いか、
仮説の立て方をご共有

• 親族外承継の可能性が高い
お客様について、どのような
アプローチが有効かを共にディスカッ
ション

• 一回目のアプローチを踏まえた
課題、対応策を事例形式で
ご共有

解決策検討

案件化

お客様の事業承継課題
の解決

現状認識
顧客分類

金融機関様


